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] Introduzione ed executive summary

Finwave @ una FinTech Company specializzata in \
soluzioni verticali personalizzate per il mercato FINWAVE FaCtorlng Prodotto K4F FaCto”ng
finanziario: FACICRIEEALEE e ER # 30 anni di esperienza nel settore # utilizzato dai big player presenti
UTP & NPL, BANKING, FONDI, WEALTH MANAGEMENT E

sul mercato

COMPLIANCE. # 182 professionisti

E un asset strategico di Apax, leader globale negli # leader sul mercato Italia # fortemente orientato alle

investimenti su aziende ad alto potenziale nel campo digitalizzazione dei processi
] i I # 26 Clienti in portafoglio, di cui 8
dell'information Technology. E protagonista, insieme a # It - trizzabil
. e . . dltamente parametrizzapnpiie,
OCS, di una strategia di sviluppo che la vede come fra i primi 10 sul mercato Italia
: . ) ) . - : multi lingua, multi divisa e multi
pilastro di un “financial hub” di respiro internazionale. # 2 installazioni sul mercato estero
filiale

# 50% circa del T/O Italia gestito
# integrato con le piattaforme

(0,0 +10°%5 di cAGRdal 2017

M€ FY2023

sulla propria soluzione
esterne di SCF di riferimento

Sedi ITALIA * 30% circa di T/O su soluzioni custom

~1m OPERATIVE Romania

* 20% circa di T/O sui competitors
Olanda

ADDETTI
Spagna
Messico \

fAinuwave

Uso interno



} Il rapporto Finwave - SACE

Partnership vincente

U‘fzéﬂ * SACE e FINWAVE collaborando dal 2010 in un
“Wn rapporto di fornitura e partnership vincente
o Per FINWAVE SACE é sicuramente uno dei 3 TOP
CLIENT del proprio portafoglio, ad oggi composto da
26 Intermediari

Competenza

e SACE & un punto di riferimento sul mercato e ha da
C”B sempre una altissima competenza lato business,
°JJ.L° aspetti normativi e di organizzazione dei processi
o FINVAWE é punto di riferimento sul mercato per le
soluzioni applicative di gestione dei crediti

Propensione all’automazione dei processi

* SACE ha compreso in anticipo la necessita di
(@ affiancare la crescita delle PMI automatizzando i
@ 7 processi di gestione della Clientela
o FINVAWE e stata in grado di accompagnare la
crescita del Cliente grazie alla proprie tecnologie ed
expertise

Uso interno

Visione

* SACE da sempre anticipa l'introduzione di processi
innovativi, con focus alla digitalizzazione dei
processi interni e verso la Clientela

o FINWAVE ritengono da sempre strategico

I’adeguamento delle proprie applicazioni con
I’evoluzione del mercato

Velocita di esecuzione

* SACE ha team e processi in grado di portare a
termine le varie progettualita in modo coerente con
@ i tempi e gli obiettivi
o o FINWAVE dedica specialisti di prodotto e riesce a
mettere a fattor comune I’esperienza maturata

Volonta a investire per migliorare offerta

* SACE considera strategico [Il'investimento sulle
soluzioni informatiche, con I'obiettivo di integrare e

migliorare la propria offerta sul mercato

o FINWAVE investe in progettualita ad alto valore
aggiunto, preservando le personalizzazioni
strategiche richieste dal Cliente

finwave



J Progettualita piu rilevanti fra SACE e FINWAVE
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Digitalizzazione processo di
onboarding su nuova Clientela
e operativita post delibera

- onboarding nuova Clientela

- operativita digitale del Cliente
acquisito

- firmadigitale

Uso interno

2023 2023

2 3

Pre-valutazione massiva dei
prospect e dashboard di

monitoraggio portafogli commerciale

- clusterizzazione automatica dei
prospect con scoring dedicati e
integrazione provider esterni

- dashboard con alert e indicatori
di sintesi per ruolo aziendale

- piattaforme di SCF
- sistemi della Clientela

Integrazioni con piattaforme
esterne con estensione offerta

Y : — . ) »
l1 00%' [ in esercizio ] '1 00% l [ in esercizio
S’ Sos?

2024
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Nuovo gestionale e
valutazione smart con credit
engine

- nuova architettura e interfaccia
utente

- processo di deliberain
autodecision con scoring
dedicati e integrazione di
provider esterni

REies
' \ in avviamento
' 85% ' rogressivo
N

03/2025
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\
Integrazione strumenti di IA

- chatbot per help on-line
strutture back-office e Clientela

- text mining e data mining per
supporto a delibera/analisi CR

- definizione indici predittivi su
trigger di monitoraggio

» [ in fase di ]

sperimentazione

finwave



Headquarter

Via Massimo Gorki, 30/32C
20092 Cinisello Balsamo (M)
P.IVA 03368590968

WWW.FINWAVE.IT
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